Account Manager (m/w/d)

Standort: Munich
Zeitpunkt: As of now

= Aktive Betreuung und kontinuierliche Kontaktpflege der Vermittler und Multiplikatoren unserer
Kooperationspartner

= Akquise von neuen Vermittlern sowie Ausbau der Vermittlungspotentiale

» Préasentation der FNZ Bank SE und des Leistungsspektrums auf Vermittler-Ebene der
Kooperationspartner

= Begleitung des Vermittlers bei Aufnahme des Geschaftsbetriebes und Intensivierung der
Zusammenarbeit

= Schulungen bzgl. FNZ Bank SE Leistungsspektrum vor Ort und Durchfiihrung von Webinaren
= Durchfiihrung von VertriebsmalRnahmen

= Erkennung von Vertriebspotentialen und Cross-Selling neuer Funktionalitaten und des bestehenden
Leistungsspektrums


https://fnz-bank-se.onlyfy.jobs/apply/j204k48z272c3uz6xcgy478necpe6hk

= Dokumentation der Betreuungsaktivitaten sowie Follow Up
= Abstimmung der Vermittlerliste und der Reiseplanung mit der Leitung des Account Managements

= Controlling der Bestandsentwicklung

Qualifikationen

» Ausbildung als Bankkaufmann (m/w/d) oder vergleichbare Ausbildung mit entsprechender
Berufserfahrung im Finanzdienstleistungsvertrieb

» Berufserfahrung und Erfahrung im Vertrieb / Umgang mit Kunden

= Souverdnes Auftreten bei Kunden und in der Offentlichkeit, Prasentations- und
Verhandlungssicherheit

= Einschlagige Erfahrung in der Betreuung
= |dealerweise aktives und ausbaufahiges Netzwerk im Markt
» Hohe Bereitschaft zu mehrtagiger Reisetatigkeit

= Kennen des Geschaftsmodells, der Strategie, des Leistungsspektrums sowie der allgemeinen
Arbeitsabldufe und Prozesse der FNZ Bank SE

= Verstandnis der FNZ Bank SE Provisionsstrukturen sowie der Orderprozesse

= Flexible Arbeitszeiten mit der Mdglichkeit zum mobilen Arbeiten

= Gute Verkehrsanbindung (direkt neben S-Bahn Station sowie Autobahnausfahrt)
= 30 Tage Urlaub + 1 Tag Sonderurlaub fiir ehrenamtliche Tatigkeiten

= Moderne Burordume & ergonomische Arbeitsplatze



= Zuschuss zum o&ffentlichen Nahverkehr sowie Parkplatze vor Ort
= Fahrrad-Leasing

= Betriebliche Altersvorsorge

= Vermdogenswirksame Leistungen

» Mitarbeiterangebote & -rabatte bei namhaften Marken

FNZIR

Die FNZ Bank SE bietet neben umfassenden Dienstleistungen im Depotgeschéaft u.a. auch die
Finanzportfolioverwaltung sowie das Einlagengeschéaft an. Als eine der filhrenden B2B-Direktbanken in
Deutschland verwaltet die FNZ Bank SE fiir mehr als eine Million Kunden ein Vermdgen von rund 60 Mrd.
Euro. Finanzvertriebe, Versicherungen, Banken, Vermdgensverwalter und andere Unternehmen nutzen fiir
ihre Kunden die mandantenfahigen Lésungen von der FNZ Bank SE fur die Depot- und Kontofiihrung.

Seit 2019 ist die FNZ Bank SE Teil der FNZ Gruppe und hilft aktiv dabei die Mission der Gruppe
Vermogensaufbau fur jeden zu ermdglichen, indem alle Menschen mit Geldanlagen nach ihren Winschen
und zu ihren Bedingungen Wohlistand schaffen kénnen, umzusetzen. Die FNZ Gruppe verwaltet dabei auf
ihrer Plattform, fir Gber 20 Millionen Anleger weltweit, ein Kundenvermégen von mehr als 1,5 Billionen
US-Dollar und beschéftigt weltweit Giber 5.000 Mitarbeiter in Europa, Nordamerika und im asiatisch-
pazifischen Raum.

Mehr Uber die FNZ Bank SE finden Sie auf unserer Website.


https://fnz-bank-se.onlyfy.jobs/apply/j204k48z272c3uz6xcgy478necpe6hk
https://www.ebase.com/ueber-uns/
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