Key Account Manager (m/w/d)

Standort: Munich
Zeitpunkt: As of now

= Akquise von neuen Kooperationspartnern
= Erarbeitung von Vertriebsstrategien und - konzepten

= [nitiierung und Begleitung von Marktbeobachtungen/ -analysen
Prasentation der FNZ Bank SE und des Leistungsspektrums auf Management und Entscheider-

Ebene
= Verantwortung fir Abstimmung der spezifischen Kundenanforderungen mit dem
= Kooperationspartner und den FNZ Bank SE internen Einheiten
» Selbstandige Vertragsverhandlungen und —abschluss von Koopertionsvertragen
= Erstellung von Angeboten
= Mitarbeit bei Anbindungs- und Vertriebsprojekten

= Aktive Betreuung der Kooperationspartner und Multiplikatoren


https://fnz-bank-se.onlyfy.jobs/apply/3fbdor3trfyvylyx60khbczzlwleeb5

= Aktives Cross- und up-selling

= Durchfiihrung von VertriebsmafRnahmen

Qualifikationen

» Ausbildung zum Bankkaufmann (m/w/d) oder vergleichbare Ausbildung mit entsprechender
Berufserfahrung im Finanzdienstleistungsvertrieb

= Berufserfahrung und Erfahrung im Vertrieb / Umgang mit Kunden

= Erfahrung in der Betreuung von B2B-Kunden

= Verhandlungsgeschick und Erfahrung bei Vertragsgestaltung

= |dealerweise bringen Sie ein aktives und ausbaufahiges Netzwerk mit

= Souverdnes Auftreten bei Kunden und in der Offentlichkeit, Prasentations- und
Verhandlungssicherheit

= Bereitschaft zu mehrtagiger Reisetatigkeit
= Kenntnisse des Geschaftsmodells, der Strategie, des Leistungsspektrums sowie der ebase

= Verstandnis der ebase Provisionsstrukturen sowie der Orderprozesse

= Flexible Arbeitszeiten mit der Moglichkeit zum mobilen Arbeiten

= Gute Verkehrsanbindung (direkt neben S-Bahn Station sowie Autobahnausfahrt)
= 30 Tage Urlaub + 1 Tag Sonderurlaub fur ehrenamtliche Tatigkeiten

= Moderne Burordume & ergonomische Arbeitsplatze

= Zuschuss zum Offentlichen Nahverkehr sowie Parkplatze vor Ort

= Fahrrad-Leasing

= Betriebliche Altersvorsorge

= Vermobgenswirksame Leistungen

= Mitarbeiterangebote & -rabatte bei namhaften Marken



FNZ

Die FNZ Bank SE bietet neben umfassenden Dienstleistungen im Depotgeschéaft u.a. auch die
Finanzportfolioverwaltung sowie das Einlagengeschaft an. Als eine der fiihrenden B2B-Direktbanken in
Deutschland verwaltet die FNZ Bank SE fir mehr als eine Million Kunden ein Vermdgen von rund 60 Mrd.
Euro. Finanzvertriebe, Versicherungen, Banken, Vermdgensverwalter und andere Unternehmen nutzen fur
ihre Kunden die mandantenfahigen Lésungen von der FNZ Bank SE fir die Depot- und Kontofiihrung.

Seit 2019 ist die FNZ Bank SE Teil der FNZ Gruppe und hilft aktiv dabei die Mission der Gruppe
Vermogensaufbau flr jeden zu ermdéglichen, indem alle Menschen mit Geldanlagen nach ihren Wiinschen
und zu ihren Bedingungen Wohlstand schaffen kénnen, umzusetzen. Die FNZ Gruppe verwaltet dabei auf
ihrer Plattform, fir Gber 20 Millionen Anleger weltweit, ein Kundenvermdgen von mehr als 1,5 Billionen
US-Dollar und beschéaftigt weltweit Gber 5.000 Mitarbeiter in Europa, Nordamerika und im asiatisch-
pazifischen Raum.

Mehr Uber die FNZ Bank SE finden Sie auf unserer Website.
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